
 

 

 

Ihre Aufgaben: Ihr Profil: 
 

 Akquirierung von neuen Projekten in der 
D-A-CH-Region sowie im internationalen 
Umfeld 

 Neukundengewinnung mit 
anspruchsvollen Entwicklungsprojekten 
inkl. Serienprodukte 

 Erschließung neuer Branchen, Märkte 
und Produkte 

 Erarbeitung von Lösungen für komplexe, 
technische Aufgabenstellungen 

 Mitwirkung bei der Entwicklung und 
Umsetzung der Vertriebsstrategie 
  

 

  

 Abgeschlossenes 
ingenieurwissenschaftliches Studium im 
Bereich Mechatronik, Elektrotechnik, 
Maschinenbau oder eine vergleichbare 
Qualifikation 

 Affinität zu Technik und Vertrieb 
 Mehrjährige Erfahrung in der 

Neukundenakquise im Bereich 
erklärungsbedürftiger Produkte 

 Kreativität, Eigeninitiative und 
unternehmerisches Denken 

 Zielorientierter und strukturierter Arbeitsstil 
 Kontaktstärke 

  
  

Das erwartet Sie: 

 Attraktives Gehaltspaket inkl. Firmenfahrzeug 

 Flexible Arbeitszeitgestaltung 

 Großer Gestaltungsspielraum  

 Sorgfältige Einarbeitung und Unterstützung 

durch ein erfahrenes und junges Team 

 Gutes Betriebsklima 

Wir sind Entwicklungspartner & Systemlieferant 
für mechatronische Systeme, Geräte und Module und suchen ab sofort in Vollzeit: 

Deutsche Mechatronics GmbH 
Friedrich-Wilhelm-Straße 14 

53894 Mechernich 
 

Tel.:        +49 (0) 2443 / 807 – 0 

E-Mail:    bewerbung@dtmt.de 

Internet: www.dtmt.de 
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Bewerben Sie sich jetzt! 
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